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Vasasensor söker vice VD med ansvar för försäljning 
 

Vasasensor AB utvecklar, tillverkar och säljer innovativa sensorsystem som effektiviserar 

produktionen för papperstillverkare.  

 

Idag utvecklar vi våra två första produkter. Produkterna bygger på en unik patenterad teknik 

med tunna sensorfilmer för beröringsfri avläsning av tryckprofiler i tuffa miljöer. Systemet 

erbjuder pappersbruken realtidsstyrning mot produktionsökning och energieffektivisering. 

 

Vasasensor är en avknoppning från institutet för mikro- och nanoteknologi i Göteborg, Imego 

och Chalmers Tekniska högskola och grundades 2003 i samarbete med Chalmers 

Entreprenörskola. Vasasensor består idag av ett team på 3 st personer med kontor på 

Chalmers Innovation, Stena Center. 

 

Vasasensor befinner sig i en spännande fas med stor affärsutvecklingspotential där fokus 

under 2012 kommer att vara på försäljning i Norden.  

 

Vi söker dig som: 

• Är nyfiken på att arbeta i ett tillväxtföretag 

• Brinner för att sälja innovativa produkter och tjänster 

• Har flera års arbetslivserfarenhet 

 

Du kommer att komplettera vårt team inom affärsutveckling med dina kunskaper och 

erfarenheter av försäljning. I dina arbetsuppgifter ingår att ansvara för försäljning av 

produkter och tjänster till våra kunder initialt i Norden, men på sikt även globalt. I dina 

arbetsuppgifter ingår också att arbeta i samarbete med våra internationella partners. 

 

Vi söker Dig som med driv och engagemang dels arbetar självständigt med dina 

ansvarsområden, dels gillar att ingå i ett team. 

 

I vårt team är det viktigt att kunna hugga i där det behövs. Du arbetar i nära samarbete med 

våra produktutvecklare och du skall kunna bidra till en effektiv produktutveckling utifrån ett 

ledningsperspektiv. Stor vikt läggs vid hur din personlighet kompletterar vårt team.  

 

Vi erbjuder en bredd av strategiska och operativa arbetsuppgifter då du ena dagen arbetar 

med affärsstrategier för våra nya produkter och andra dagen är ute och besöker potentiella 

kunder. 

 

Du skall: 

• Ha erfarenhet av försäljning och projektledning 

• Trivas med att arbeta ute hos våra kunder 

• Tycka att det är kul att arbeta självständigt och samtidigt ingå i ett team 

• Behärska svenska och engelska flytande i tal och skrift  

• Ha körkort behörighet B 
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Det är meriterande om du har: 

• Erfarenhet av försäljning inom processindustri, gärna pappersindustrin 

• Erfarenhet av att bygga organisation  

• Erfarenhet av att skapa partnerskap för gemensam utveckling 

• Erfarenhet av produktionsutveckling 

• Erfarenhet av projektledning av tekniska innovationer 

 

 

Tillträde efter överenskommelse. Tillsvidareanställning med provanställning. Din ansökan vill 

vi ha snarast då rekryteringsprocessen pågår fortlöpande, dock senast 2012-02-20 via mail 

med personligt brev, CV och referenser till career@vasasensor.com 

 

Eventuella frågor om företaget och tjänsten besvaras av: 

VD Sofia Kocher på telefon 031-780 18 71. 

 
 

 

 

 

  


